
BILL BELT Excellence - 88, rue de Richelieu – 75002 Paris – France 

Tél. : 01 55 35 04 71 Fax : 01 55 35 05 93 - bbx@billbelt.com - www.billbelt.com 

 

 

 <meta HTTP-  

 

 

     

 

  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

AMELIORER LES PREVISIONS : mission impossible ? 
 

 
 

Les avances en technologie informatique ainsi que les remises en cause 
apportées par la large adoption de la pensée Lean, offrent de nouvelles vues 
sur le problème classique des prévisions de vente et de leur précision. 
 
Bon nombre d’entreprises ayant mis en œuvre Lean, trébuchent sur 
l’inexistence ou la non-fiabilité des prévisions, ce qui les conduit, 
paradoxalement, à créer des stocks de sécurité, l’antithèse de Lean ! 
 
De même, le démarrage de progiciels de plus en plus sophistiqués n’a guère 
réduit la variabilité des prévisions, et dans certains cas, les a rendus plus 
difficiles à obtenir par les producteurs et les fournisseurs. Cependant, de 
nouvelles expériences démontrent que l’informatique peut être une aide 
puissante pour obtenir la demande client et pour stabiliser toute la supply chain. 

 

               LE DEVELOPPEMENT ET LA PRODUCTION 

Partout l’innovation + la production sont citées comme des voies de salut pour 
l’entreprise et pour le pays.  La délocalisation de la production à la recherche du 
coût le plus bas, a démontré, hormis l’impact de coûts « surprise » sur les 
marges, que sans la production, l’innovation a du mal à créer des produits 
fabricables sous « Lean » pour avoir la meilleure Qualité et le plus faible coût. 
 
De même, la Production sans le Développement pour l’alimenter, devient 
candidat pour être délocalisée, privant l’entreprise de son savoir-faire et 
appauvrissant les collaborateurs par la suppression de leurs emplois. 
 
L’impératif  de nos jours — gérer le Développement et la Production ensemble 
— permet de conserver les marges et pérenniser l’activité.   Des expériences 
dans les entreprises montrent les chemins de progrès dans ce domaine 
relativement peu exploré et offrent des exemples à suivre. 
 
Venez vous joindre à nous, l’espace d’une soirée, pour approfondir et 
réfléchir sur ces sujets. 

      Pour vous inscrire 

13 février –  N°1 
14 février –  N°2 

  5 mars –  N°1 
  6 mars –  N°2 

27 mars –  N°2 
 

16 avril  –  N°1 
17 avril  –  N°2 



 

 

32, Résidence Elysée II—Les Vergers—78170 LA CELLE SAINT CLOUD 
Mobile : 06 10 84 33 96—Fax : 01 55 35 05 93—e.mail : contact.slc@wanadoo.fr 

 

SLC  
STRATEGIE LOGISTIQUE CONSEIL 

Organisé par : 

                                             INSCRIPTION 

 

 

 

 

 

 

            Le droit d’entrée est de 65 € HT ( 77,74 € TTC) par conférence. Une facture vous sera délivrée 
                      Pour tous renseignements : ���� 06 10 84 33 96 – ���� 01 55 35 04 71 - ���� : 01 55 35 05 93 
                                                            e.mail : contact.slc@wanadoo.fr 

Pour vous inscrire, renvoyez le bulletin d’inscription ci-dessous, accompagné de votre règlement  à : 

Françoise ESPLAT -  Stratégie Logistique Conseil 
32, Résidence Elysée II - 78170 LA CELLE SAINT CLOUD, accompagné de votre règlement : 

 

   - par chèque, à l’ordre de :  Stratégie Logistique Conseil  
- par virement :  SLC—Domiciliation : BPVF Le Chesnay—Code banque : 18707 - Code Guichet : 00029  

  N° Compte : 09321530652 - Clé RIB : 90 -IBAN : FR76 1870 7000 2909 3215 3065 290 

Je désire participer à la Conférence :    
Genève : le 13 février N°1  ���� Strasbourg : le 5 mars  N°1 ���� Lyon : le 27 mars N°2 ����    Nantes : le 16 avril N°1  ���� 
               le 14 février N°2 ����                        le 6 mars N°2 ����           le 17 avril N°2 ���� 

 

Mme �   Mlle �   M � 

NOM :   ..........................................................................................  ..................................................................................................  

Prénom  : ..........................................................................................................................................................................................                 

Fonction  : .........................................................................................................................................................................................                 

Entreprise :    ....................................................................................................................................................................................                                                    

Adresse :...........................................................................................................................................................................................                                          

Code postal :  .............................................. Ville :  ............................................. Pays :    ................................................................  

Tél : .................................................. Fax : ............................................ E.mail : ...............................................................................   

����(L’accès à la conférence ne pourra être autorisé qu’après règlement du droit d’entrée).  


